
  Vaga na EmCasa: Analista de SalesOps II 
 

DESCRIÇÃO: A área de SalesOps atua trazendo insights que guiam e suportam o time de vendas com o 

grande objetivo de aumentar a performance deste time. É uma área multitarefa que se divide em diversas 

subáreas: analytics, treinamento, processos, planejamento e otimização. Os profissionais de SalesOps 

precisam estar em constante contato com diversas áreas parceiras para que os projetos sejam implementados 

e todos estejam alinhados e comprados com os objetivos de cada um deles. 

 

RESPONSABILIDADES E ATRIBUIÇÕES: 

• Desenvolver Dashboards de acompanhamento executivo para apoio a tomada de decisão e para 

acompanhamentos dos principais KPIs para o time de vendas 

• Análise periódica dos principais KPIs do time de vendas 

• Identificar oportunidades de ganho de eficiência na execução do time comercial através da análise de 

KPIs 

• Redesenho e melhoria contínua de processos comerciais, bem como padronização da rotina 

• Realizar auditorias periódicas para garantir a correta execução dos processos 

• Definição e implementação de rotina comercial: comunicação, treinamento, agendas de reunião etc. 

• Treinamento de time de vendas, definição de KPIs de avaliação de desempenho e encaminhamento 

para treinamentos específicos. 

• Desenvolvimento e implementação de treinamentos e dinâmicas. 

• Produzir materiais de apoio/playbooks para o time comercial com base nos objetivos e rotinas. 

 

O que oferecemos de benefícios: 

• Salário fixo 

• Vale Refeição/Alimentação no cartão flexível (Vee Benefícios) 

• Plano de Saúde SulAmérica 

• Plano Odontológico SulAmérica 

• Benefício de saúde Prime Care 

• Psicólogo na Tela: oportunidade para você cuidar da sua saúde mental 

• Auxílio de custo para montar o seu home office 

• Seguro de Vida 

INSCREVA-SE PELO LINK: https://emcasa.gupy.io/jobs/934029 

OU ENVIE SEU CV PARA: maria.felicio@emcasa.com  
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