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Programa
de estagio
NOVOS TALENTOS




quem somos

COM 55 ANOS DE MERCADO, A OKUBO E
RECONHECIDA COMO A MAIOR
EMPRESA DO PAIS EM FORNECIMENTO
DE SOLUCOES SEGURAS EM
COBERTURAS, MOVIMENTACOES DE
CARGA E AMARRACAO. ATENDENDO OS
SETORES AGRICOLA,
SUCROENERGETICO, INDUSTRIAL,
MINERACAO E CONSTRUCAO CIVIL.
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Estagio

ESTES SAO OS BENEFICIOS QUE
VOCE TEM EM ESTAGIAR AQUI:

NA OKUBO, VOCE ENCONTRARA UMA ESTRUTURA CORPORATIVA
COMPLETA E INTEGRADA, ONDE AS AREAS COMERCIAL, MARKETING,
INTELIGENCIA DE MERCADO, FINANCAS, SUPRIMENTOS, QUALIDADE E
LOGISTICA TRABALHAM DE FORMA MULTIDISCIPLINAR E ALINHADA. COMO
ESTAGIARIO, VOCE TERA A OPORTUNIDADE DE VIVENCIAR ESSA DINAMICA,
ADQUIRINDO EXPERIENCIA PRATICA E UMA VISAO AMPLA DO NEGOCIO,
ESSENCIAL PARA O SEU DESENVOLVIMENTO PROFISSIONAL. VENHA FAZER
PARTE DE UM AMBIENTE QUE VALORIZA A APRENDIZAGEM E A

COLABORACAOQ!



BOLSA ESTAGIO NO VALOR DE R$ 1.470,00 MENSAIS

AUXILIO TRANSPORTE DE R$ 210,00 MENSAIS, DEPOSITADOS EM
DINHEIRO PARA VOCE UTILIZAR COMO PREFERIR

CARTAO DE BENEFICIOS SWILE NO VALOR DE R$ 200,00, UM CARTAO
DE CREDITO QUE PODE SER UTILIZADO NO IFOOD, RESTAURANTES,
PADARIAS, SUPERMERCADOS. O BENEFICIO E DEPOSITADO
MENSALMENTE E SE NAO UTILIZAR TODO O SALDO ELE E CUMULATIVO

PLANO ODONTOLOGICO

GYMPASS

REFEICOES DIARIAS NA EMPRESA, COM CARDAPIO COMPLETO E
VARIADO, ESCOLHIDO SEMANALMENTE PELO COLABORADOR DE
ACORDO COM SUAS PREFERENCIAS ALIMENTARES

AREA DE DESCANSO CLIMATIZADA, PARA QUANDO PRECISAR
RECARREGAR AS ENERGIAS



CADASTRE-SE EM://WWW.0KUBO.COM.BR/TRABALHE-CONOSCO/

HINGRIDY SIMOES

Coordenadora de RH
OKUBO

http://% WWWOkUbOCombr

5@ rh@okubo.com..br



https://www.okubo.com.br/trabalhe-conosco/
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Estagiario Comercial

Identificagdo do Cargo

Titulo do Cargo: Estagiario Comercial
Setor/Departamento: Comercial
Reporta-se a: Gerente Comercial
Data de Revisdo: 14/04/2025

Objetivo do Cargo:

Apoiar a equipe comercial da OKUBO nas atividades operacionais e estratégicas, garantindo
eficiéncia no cadastro de produtos, liberagdo de crédito, elaboragdo de propostas e
relacionamento com clientes. O estagiario atuard de forma proativa, colaborando com diferentes
areas para otimizar processos e contribuir para o alcance das metas comerciais.

Principais AtribuigGes:
1. Gestao de Cadastros:

o Realizar solicitacdo de cadastros de produtos e fornecedores no sistema,
acompanhando sua conclus3do e validagdo.

o Garantir a atualizacdo e precisdo das informacgGes cadastrais.
2. Liberagdo de Crédito:

o Solicitar e acompanhar a liberagdo de crédito para clientes, reunindo
documentacdo necessaria e enviando dados completos para agilizar aprovagdes.

o Atuar como ponte entre o Comercial e o Financeiro para resolver pendéncias.
3. Elaboragao de Propostas:

o Preencher cotacdes em portais de compras de clientes, seguindo diretrizes de

pricing e prazos.

o Apoiar na elaboragdo de contratos de fornecimento, verificando clausulas e
alinhando detalhes com a equipe juridica.

4. Suporte ao Cliente (SAC):

o Auxiliar na coleta de informacgdes e retorno aos clientes em casos de duvidas,
reclamacgdes ou solicitagdes.

o Registrar feedbacks no sistema para andlise de melhorias.

5. Acompanhamento de Indicadores:




o Auxiliar na coleta e organizacdo de dados para métricas comerciais (ex.: conversao
de propostas, tempo de resposta).

o Gerar relatdrios simples para monitoramento de desempenho.
6. Apoio a Projetos Estratégicos:

o Participar de iniciativas da consultoria de estratégia comercial, contribuindo com
pesquisas, analises de mercado ou organizagao de dados.

o Colaborar em multiplos projetos simultaneos, priorizando demandas conforme
orientacao da lideranca.

Requisitos:

v Cursando graduacdo em Administragdo, Marketing, Engenharia, Economia ou &reas afins.
v Conhecimento basico em Excel (organizacdo de dados, tabelas).
v Habilidade para trabalhar com sistemas de gestdo (portais de compra).

v Boa comunicagédo escrita e verbal.

Competéncias Desejaveis:

O Proatividade — Antecipar necessidades da equipe e propor solugdes.

© Relacionamento Interpessoal — Facilidade para colaborar com dreas como Logistica, Marketing,
Financeiro e Pricing.

© Organizagdo — Capacidade de gerenciar multiplas tarefas sem perder qualidade.

© Vontade de Aprender — Interesse em entender processos comerciais e estratégias de mercado.

Beneficios do Estagio:
e Experiéncia pratica em um ambiente comercial dindmico e multidisciplinar.
e Participagdo em projetos estratégicos que impactam diretamente os resultados da OKUBO.
e Mentoria de profissionais séniores para desenvolvimento técnico e comportamental.

e Oportunidade de networking com areas como Marketing, Pricing e Logistica.

Observagao:
O Estagiario Comercial é um elo fundamental entre o cliente, o time comercial e os demais

departamentos da OKUBO. Sua atuacado contribui para a eficiéncia operacional, a satisfacdo dos
clientes e o crescimento sustentavel da empresa, enquanto adquire conhecimentos praticos em
gestdo comercial e estratégia.




Perfil Ideal:
Dinamico, comunicativo e com alta capacidade de adaptacdo. Buscamos alguém que tenha
iniciativa para enfrentar desafios, trabalhe bem sob pressao e esteja sempre disposto a aprender!
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